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De littam, hogy valami elindult, van ra lehet6ség,
hogy az internet és a marketing segitségével eljut-
hasson az informacié a célcsoporthoz.

Télen dolgoztam a rendszeren, szolgaltatdsokkd,
csomagokka fejlesztettem (belépd termék, csali, ko-
sdrérték novelés... hogyan forditsam le mindezt egy
épitéipari vallalkozds szintjére, hiszen mi csak csalddi
hdzakat ujitunk fel???).

Jott a Marketing Szuperkonferencia marciusban,
ahol rendgeteget tudtam meg, sok kapcsolatot épi-
tettem, mintat [attam.

Megjelentiink ezutdn a Construma a kidllitdson,
meglepd sikerrel, ij megrendel6kkel gyarapodva.

Mivolt a triikkk? A csalink! En szeretem a kidllitdso-
kat, de nagyon utdlom a sok-sok sétat, és hamar elfa-
rad a derekam. Mdsok is ugyanezt mondtak, igy hoz-
tunk egy masszort, aki egy rovid hdtmasszazst adott
a megfaradt latogaténak.

Amig a latogaté felfrissiilt, addig a kollégdk cserébe
rogzitették az adatait, kikérdezték az otthonardl (dl-
landdan sor dllt a standunk elétt...©). A napi regiszt-
raltak kozott pedig a nap végén sorosltunk szolgal-
tatdscsomagokat. Vannak vevék, és a beszéllitéink,
szakmai partnereink is mdig emlegetik milyen jo is
volt ndlunk felfrissiilni...

Ott fogalmazdédott meg bennem, hogy a rendszer,
a szolgdltatds mdr miikodik, 6ssze van foglalva -
és milyen jé lenne egy fiiggetlen szakmai tandcsnal
megmérettetni! Az utolsé pillanatban adtuk be a pa-
lydzatunkat a Magyar Termék Nagydij tandcsa elé...

Aki bajt, aki nem: neveziink!

Nagyon érdekes tapasztalat volt a pédlydzat megirasa,
mert a pdlyazati pontok feltoltésével tettem helyre
bizonyos elemeket, egészitettem ki bizonyos hidnyzo6
lancszemeket a szolgdltatds miikdésében. Mar csu-
pan ezért is megérte nevezni: ezt mindenkinek ajan-
lom, aki kezd6, mert sok olyan elem van a kiirasban,
ami egy fogyaszténak fontos, de a mi oldalunkrol
nem ldtszik fontosnak, és ezt is kialakithatja, pétol-
hatja kdzben...

A pélydzatunkat hidnypoétlds nélkiil befogadtak, st
a telefonos egyeztetés sordan azt a visszajelzést kap-
tuk, hogy nem is hiszik el, hogy ezt mi ténylege-
sen is csindljuk, mert ,ilyen nincs is”. Ennek azért
mi oriiltiink - hiszen ahogy mér emlitettem, mi ugy
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érezziik, hogy ez a fajta megkozelités az energiaha-
tékonysag kapcsdn egy teljesen Uj szemléletméd,
amely - véleménylink szerint - az elkdvetkezend6
évek irdnyitdja lesz; trendet fog alakitani.

Versenyben

Mivel, mi nem tudtunk terméket bemutatni,
»megkoéstdltatni”, ezért nekiink a szolgaltatis teljes
folyamatat kellett modellezni élesben.

Kaptunk egy lakascimet, egy telefonszamot, ahol,
mint egy 0j vevo esetében, végigesindltuk a szolgél-
tatds elemeit. (Iddpont egyeztetés, felmérési jegyzé-
konyv kitéltése, fényképek az ingatlanban a csekklista
alapjdn, a szolgdltatds egyes elemeinek a bemutatd-
sa webes formdban, a teljes dokumentdldstdl, az alap-
dallapot felméréséig, a tényleges megolddsi javaslat le-
addsdig bezdrélag.)

Mindenezek egy nagyon szoros hataridére, partne-
ri konzultaciok utan kellett digitdlisan és nyomtatva
is leadni. Sét, 3 hét alatt még egy kis reklamfillmet
is le kellett forgatnunk és beadnunk a terméktandcs
elé, hogy a végleges elbirdlas megtorténhessen.

Nagyon izgultunk, minden az utolsé pillanatra allt
Ossze, a nyar kozepén, a szabadsagolasok idejében
raktuk 6ssze a kisfilmet sajat szerepléssel, narraciéval,
véagdssal, helyszinekkel. En éreztem, és az egyes part-
neri visszajelzések alapjan tudtam, hogy jo az irany,
amit elkezdtiink, de sziikségem volt egy visszaigazo-
ldsra is, melyet a Nagydij Tandcsa adott meg.

A multis vildgban voltak visszajelzések a munkdm-
mal kapcsolatosan, miéta azonban vallalkozé let-
tem, igazi visszajelzés nem volt, hidnyzott az elisme-
rés, a dicséret, ez nagyon kellett, és a Magyar Termék
Nagydij ezt adta meg, bizonyitva a szakma el6tt is
jogosultsdgunkat.

A tobbi mar torténelem

2012-ben a kozel 260 terméknagydijas cég kozott
minddssze 7 —nek volt valamilyen jellegii kapcso-
lata az épitdiparral - kozéttiik is a Paneldoctor
volt az egyetlen, akik szolgdltatisunkért kaptuk a
dijat - a tobbi 6 mind épitéanyaggyarts ...

2012. szeptember 4-én a Parlamentben volt a dijta-
d6. Azéta pedig szamtalan megkeresés, elismerés ré-
szesei lehettiink, tovabbi kapcsolati t6két és bizalmat
is épitve leendé megrendel§ink felé.




